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Reconoce y analiza los 
diferentes tipos de 

mercado, la importancia 
de la segmentación de 
clientes, el 

aprovechamiento 
responsable de los 
recursos naturales y el 

valor del trabajo en 
equipo, proponiendo 
estrategias y acciones 
aplicadas a su contexto 

escolar, social y 
empresarial. 
 

 

 

 Identifica los diferentes tipos de 

mercado presentes en su entorno y 

reconoce ejemplos de mercados 

virtuales utilizados en la actualidad. 

 

 Analiza la importancia de la 

segmentación de clientes para 

mejorar la satisfacción y atención 

en una empresa o 

emprendimiento. 

 

 Reconoce las características de los 

recursos naturales de Antioquia y 

propone acciones para su 

conservación y aprovechamiento 

responsable. 

 

 Valora la importancia del trabajo 

en equipo en los contextos 

escolares y empresariales, 

planteando estrategias que 

favorezcan el cumplimiento de 

objetivos comunes. 

 

 Participa de manera activa y 

responsable en actividades de 

investigación, análisis y trabajo 

colaborativo relacionadas con el 

emprendimiento. 

 

Tipos de mercado y sus 

características. 

 

Mercados virtuales y comercio 

digital. 

 

Segmentación de clientes y 

satisfacción del consumidor. 

 

Recursos naturales de 

Antioquia y su 

aprovechamiento sostenible. 

 

Importancia del trabajo en 

equipo en las empresas. 

Estrategias de cooperación y 

liderazgo. 
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